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Sectra bidrar till ett friskare
och tryggare samhalle

SEGCTRA

Knowledge and passion



Sectra - ett globalt bolag med
entreprendrsanda

Varfor vi finns

Vira affirsverksamheter har ett dver-
gripande syfte — att 1sa stora samhills-
problem som méste dtgirdas inom en
Sverskadlig framtid. For vara kunder
handlar det primirt om utmaningar
kopplade till de tvé globala trenderna
4ldrande befolkning och 6kad digitali-
sering. Var uppgift ir att gora kunderna
effektivare och ge dem verktyg sd att
de kan ge patienter bra véird och oka
cybersikerheten i samhillet.

Lander dér vi har kunder

Hur vi arbetar

Grunden ir en stark féretagskultur som
engagerar och motiverar medarbetare att
gora det som ir bist for kunderna. Vart
arbete guidas av en strivan efter néjda
kunder och, for att kunna uppna det,
ndéjda medarbetare. Ligg sedan till en
tydlig bild av vart vi dr pd vig, uthillig-
het och kostnadsmedvetenhet. Sectras
utveckling genom 4ren visar pa styrkan i
denna kombination.

Nettoomsattning, MSEK

Vara verksamhetsomraden

Imaging IT Solutions

IT-system for hantering av medicinska
bilder och patientinformation som ar
relaterad till bilddiagnostik.

Business Innovation

Sectras inkubatorverksamhet.
Har ingar Sectras medicintekniska
forskningsavdelning liksom affars-
enheterna Genomics IT, Medicinsk
utbildning och Ortopedi.

Vad vi gor

Sectra erbjuder produkter och tjinster
inom medicinsk I'T och cybersikerhet.
De branscher vi har valt karaktiriseras
av att de dels férvintas vixa oberoende
av konjunkturlige och dels av att stabila
produkter och fértroende for leverants-
ren ir avgdrande fér kunderna.

Medarbetare

Secure Communications

Lésningar och tjanster for saval
séker kommunikation som skydd
av sakerhetskanslig information
och kritiska system.

Andel av koncernens omsattning

Andel av koncernens omsattning

Andel av koncernens omsattning



\V/d har ordet

Framgangar i en tid av féréandring - med kundnojdhet,
innovation och langsiktighet i fokus

Historiskt hég orderingéng, fortsatt positiv trend for siker
kommunikation och framsteg i transitionen till att silja

medicinsk bilddiagnostik som tjinst summerar det senaste "Vart langsiktiga arbete med att skapa
rikenskapsaret. Vi 4r innu inte igenom transitionen. De varde for sjukvarden och samhaéllet, och
riktigt stora leveranserna som vi har i orderboken tar flera ar darmed véara aktiedgare, har fortsatt
att genomfora och har dnnu inte bérjat generera omsittning att ge resultat. Vi har tagit betydande
pa allvar. Vi har heller inte haft samma stéd av valutan som steg framat inom vara karnomraden -

tidigare. Trots detta si blev drets resultat bra. Det allra vikti- medicinsk IT och cybersakerhet - dar

gaste ir att vira kunder ir fortsatt néjda och inom medicin- vi levererar Issningar som forbattrar
sidan slog vi rekord med fler Best in KLAS-utmirkelser in

. Lo . 1. . livskvalitet och sakerhet fér manniskor
nagonsin tidigare som ett externt bevis pé att vi haller hogsta N hel varlden”
kundngjdhet. gver hela varlden.

Unikt fortroende fran kunder
Enligt en nyligen publicerad KLAS-rapport svarar 100 pro-
cent av tillfrigade sjukvardskunder pa stora sjukhus i USA
att de skulle képa frin Sectra igen — ndgot som ingen annan
leverantdr av medicinsk bilddiagnostik (PACS) ir i nirheten
av. P4 lang sikt gar nojda kunder och nojda aktieigare hand i
hand. Hég kundnéjdhet 4r en grundpelare for vér framging
inom samtliga verksamheter och en tydlig indikation pa vir-
det vi skapar fr kunderna och dirmed ocksa for vira dgare.
Kundnéjdhet handlar om mycket mer dn produkter och
gdnster. Inte minst handlar den om véra medarbetare och vir
foretagskultur att stéilla upp for kunden i alla ligen. Vi inser
alla hur betydelsefullt det dr med fungerande I'T-st6d i det
viktiga arbete vira kunder utfér for patienter och samhiille.
Den insikten gor att vi bryr oss lite extra. Att vi behéller
hégsta nivan av kundnsjdhet, samtidigt som vi genomfér en
stor omstéllning av var affirsmodell, visar pd styrkan i var
Sectrakultur.

Sectra driver innovation inom medicinsk diagnostik

Inom viért stdrsta verksamhetsomride Imaging IT Solutions
upplever vi en fortsatt stark efterfrigan. Vir innovativa tek-
nik och véra nira kundrelationer har gjort det méjligt for oss
att vinna nya affirer och férdjupa samarbeten med kunderna.
Vira bilddiagnostiska system for radiologi rankas fortsatt
som nummer ett av anvindare runt om i virlden och vi har
nu ocksa ndjdast kunder inom digital patologi.




Det har gétt tio 4r sedan vi lanserade Sectras forsta patolo-
gilosning i Sverige och produktomradet vixer internationellt.
Det vi har gjort inom patologin ir ett utmirkt exempel pd
hur vi tar oss an utmanande och viktiga problem i vira kund-
miljoer. Ett senare exempel 4r vart nya I'T-stéd for genomik,
dir lanseringen var en betydelsefull milstolpe under riken-
skapsaret. Dessa produkterbjudanden ir bada bevis pa var
drivkraft att i samarbete med kunderna fora utvecklingen
framat i vara branscher.

Cancerdiagnostik baserat pa genetisk information
(genomik) utvecklas snabbt och har hittills saknat effektivt
IT-stdd for hog produktion. Virt erbjudande stirker Sectras
position inom integrerad diagnostik for cancervird. Hir
ligger vi fortsatt steget fore konkurrenterna genom att samla
radiologi, patologi och genomik i ett sammanhillet I'T-stod.

Omfattande omstélining pagar
Sedan ett antal ar tillbaka driver vi en stor omstillning som
frimst berdr vara medicinska verksamheter. Vi gér fran
traditionell licensférsiljning till en affirsmodell baserad pé
jansteforsiljning. Forindringen genomsyrar allt fran hur vi
utvecklar system och organiserar oss for att ge bista service
till kunder, till hur vi redovisar vira finansiella siffror. Att
omstillningen gar framét i snabb takt framgar av vara
nyckeltal for aterkommande intikter och intikter fran moln-
baserade tjdnster.

Redovisningsmissigt leder forindringen till en forskjutning
i tid av intikter och resultat, medan kostnaderna liksom
tidigare ligger i bérjan av projekten. Intikterna kommer
senare i tiden jimfort med licensmodellen, men ligger sedan
kvar under ling tid. Den pégéende omstillningen kan darfor
ge intryck av att liget 4r simre dn om vi hade fortsatt pd det
gamla sittet, men nir vi fir uppleva de positiva effekterna om
ett till tvd ar kommer det att se bittre ut.

Stark tillvaxt i Nordamerika med rekordorder och
molnbaserade tjanster

Kundbasen vixer och vi tar allt stérre kundkontrakt. Det
storsta hittills avser fler in 150 kanadensiska sjukhus och
radiologienheter i Québec. Kontraktet visar hur omfattande
vissa upphandlingar har blivit inom sjukvarden. Framtidens
IT-system forvintas ticka allt stdrre regioner och konsolidera
all medicinsk bildhantering i en och samma lésning. Detta
ir bara en av manga kunder i Nordamerika som valt Sectra

som ny leverantdr det senaste aret. Aven om denna region stir
for merparten av orderingangen det senaste aret s utvecklas
vi dven bra pd 6vriga marknader. USA och Kanada 4r ocksd
de linder dir vi har kommit lingst nir det giller den pagi-
ende affirsomstillningen till molnbaserade tjanster. I stort
sett all nyférsiljning i dessa linder dr i dag molnbaserade
SaaS-leveranser (Software as a Service). Vi ser denna forind-
ring dven i andra marknader, men 4dnnu inte lika stark som i
Nordamerika.

For oss, liksom for andra bolag, har det uppstétt frige-
tecken kring den nuvarande politiken i USA. Vilka konse-
kvenserna kan bli for Sectra dr oméjligt att sia om. Jag ser
dock ingen omedelbar anledning till oro eftersom tullar pd
jdnster hittills inte har diskuterats och skulle vara mycket
svirt att genomféra. En stor del av tjinsten som vi siljer i
USA produceras i landet och levereras av lokal personal. De
risker vi ser i dagsliget ér i forsta hand kopplade till dollar-
kursens utveckling och tillgangen till datacenter i USA for
leveranser av molntjinster. Dessa ir ofta beroende av kom-
ponenter frin Kina och finns det inte tillricklig kapacitet
i datacentren kan det bli férseningar i vira leveranser. I de
relationer vi har med vérdgivare i Europa ser vi ocksa att det
finns en tvekan infor att anvinda publika molnlésningar
fran amerikanska leverantérer. Vi gor dock vad vi kan for att
minska riskerna och pd den europeiska marknaden erbjuder
vi sedan tidigare dven privata molnlésningar.

Sakerhetslosningar for ett motstandskraftigt samhalle
Kunderna p4 sikerhetssidan gor omfattande satsningar for att
stirka informationssikerheten och 6ka samhillets motstinds-
kraft mot cyberhot. Fér oss innebir det mojligheter att hjilpa
till och vért verksamhetsomrdde Secure Communications

har vuxit snabbt de senaste aren. Dessutom bidrog en uppgé-
relse gillande ett av vira patent inom siker kommunikation
mycket positive till drets vinst.

Den sikerhetspolitiska instabiliteten och samhillets stora
sarbarhet fér cyberattacker fortsitter, vilket gér att cyber-
sikerhet och siker kommunikation forblir prioriterade frigor.
Vi méter kundernas vixande behov med erbjudanden for
effektiv och siker informationsdelning samt skydd av sam-
hillsviktiga verksamheter. Vi utvecklar ocksd affirsmodellen,
fran att vara beroende av stora bestillningsprojeke till en mer
skalbar och héllbar produktdriven modell. En del av denna
forindring innebir att vi dven inom Secure Communications



erbjuder fler av vara 16sningar som tjinst, sirskilt de som
rikear sig till myndighetssfiren.

Den amerikanska politiken bidrar till ytterligare dynamik
inom branschen och kan skapa majligheter f6r oberoende
leverantérer inom Europa. Fér EU- och Nato-samarbeten
blir en egen europeisk forméga allt viktigare.

Vi vagar misslyckas for att vinna forsprang
De omfattande satsningarna vi gér pd innovation och affirs-
utveckling skapar virde for vira kunder och bygger ett stark-
are Sectra for framtiden. For oss handlar det om att forstd
vart teknik och kundmiljer dr pd vig for att sedan skapa de
16sningar som kunderna behéver. Ibland blir detta fel och vi
far ligga ner produktspar, men ofta blir det ritt och ger oss
stora forsprang pa marknaden.

Den vixande anvindningen av Al spelar en betydande
roll i att sikerstilla var lingsiktiga konkurrenskraft. Genom
att kombinera var expertis med Al-drivna verktyg kan vi
fortsitta leverera hogsta méjliga virde till vara kunder och
forbli i framkant av var bransch. Samtidigt dr véra kirnvér-
den oforindrade. Sectras kultur, byggd pd samarbete och
stindiga forbittringar, dr det som sirskiljer oss. Al finns hir
for ate stirka oss — mojliggora att vi arbetar smartare, loser
komplexa utmaningar och bidrar innu mer till ett friskare
och sikrare samhille — utan att kompromissa med det som
gor oss unika.

Inom sjukvérden ser vi en framtid dir AT stdttar vard-
personalen i deras arbete och méjliggor tidigare uppticke
av sjukdomar och individanpassade behandlingar. I det hir
tidiga skedet bygger var Al-strategi pd integration, dir vi
erbjuder applikationer fran olika leverantérer som "Al as a
Service”. Pé sa sitt far vara kunder tillging till ett stort utbud
av innovationer som kan hjilpa till act forbittra diagnosti-
kens precision och effektivitet, och vira egna utvecklings-
team far fokusera pa hur man kan nyttja Al-modeller och
gora tekniska forbittringar. Redan nu finns flera goda exem-
pel pa hur Al bérjar ge verkliga fordelar hos vira kunder.

Framtiden

Vi ska fortsitta arbeta for att géra virlden till en friskare och
tryggare plats. For att vi ska lyckas vixa ir det allra viktigaste
att vi fortsitter ha néjda kunder. Och for att f4 nojda kunder
miste vi ha néjda och motiverade medarbetare, vilket vira
interna savil som externa undersokningar visar att vi har.

"Pa Sectra utforskar vi olika méjligheter att
utnyttja Al for att skapa innovation som gor
skillnad i ménniskors liv - och ger vara kunder
kraft att forandra samhallet till det battre.”

Omvirldens férindringar medfér act effektiv vard och cyber-
sikerhet ir omridden som kommer att fortsitta vixa under
lang tid framéver. Vi vixer genom att addera nya kunder
och genom att befintliga kunder stannar hos oss och dkar
anvindningen av vira tjinster. Omstillningen av affirsmodel-
len positionerar oss for framtiden, men pa kort sike ligger det
i vara forvintningar att minskande licensforsiljning kommer
ha en dimpande effekt pa omsittningstillvixten. Dessutom
ska stora kunder driftsdctas under det kommande aret, vilket
sitter ytterligare press pa lonsamheten innan de kommer i
ging pé allvar med att anviinda véra tjinster. P4 lingre sikt ska
transitionen diremot vara klart gynnsam, bade f6r oss och for
kunderna. Inte minst d& Sectras kunder 4r néjda och stannar
kvar under mycket ling tid. Lojala kunder kombinerat med
ett starkt varumirke inom omridden som vixer ger oss anled-
ning att se fortsatt positivt mot framtiden.

Framgangen vi skapar bygger pd vira medarbetares engage-
mang och kompetens. Jag vill rikta ett stort tack till alla vira
anstillda som med sin passion och sitt kunnande bidrar till
Sectras fortsatta utveckling. Jag vill ocksa tacka véra kunder
och partners for deras fortroende, och véra aktieigare for ert
lingsiktiga stod. Tillsammans bidrar vi till att gora skillnad i
sambhillet.

Linképing i juli 2025

Torbjérn Kronander
Koncernchef och vd Sectra AB



Aret i korthet

Imaging IT Solutions

* Omfattande kundavtal med langa I6ptider bidrar till historiskt hog kontrak-
terad orderingang. Sectra vinner nagra av sina storsta avtal nagonsin,
déribland det hittills stdrsta som avser en molnldsning fér 150 kanadensiska
sjukhus i provinsen Québec.

¢ Fler kunder gar i drift med prenumerationstjansten Sectra One, ofta leve-
rerad som en molntjénst, vilket leder till 6kade aterkommande intakter.
Omstallningen till molnet utvecklas snabbt och molnbaserade tjanster
svarade for 20 procent av verksamhetsomradets omsattning.

Fortsatt tillvaxt i USA. Undersékningar visar att Sectra ar den leverantdr
som flest amerikanska vardgivare har valt de senaste tva aren." Av ett 80-tal
upphandlingar av medicinska bildhanteringssystem (PACS) som granskats sa
overvags Sectra i halften av fallen. Vi valjs som leverantor i cirka hélften av
dessa, vilket innebar att Sectra har vunnit mer &n 25 procent av det totala
antalet upphandlingar. Det ar betydligt fler &n nagon annan leverantor.

Allt fler vardgivare runt om i varlden valjer Sectra och omséttningen vaxer i
samtliga geografiska marknader.

* Sectra starker positionen pa marknaden for digital patologi genom bestall-
ningar fran sjukhus i bland annat Frankrike, Kanada, Norge, Sverige och USA.
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#" i kunan]dhet Sectra fortsgtter att toppa kundnmdhe{etsmatmngar_na ?est |r1 KILAS , bade
i nya kategorier och segment, samt i sddana vi vunnit manga ar i rad.

" Datan kommer fran KLAS Researchs databas for januari 2023 til 22024 Best in KLAS Awards - Software and Services US report https:// klasresearch.com,/report,/2024-best-in-klas-awards-software-and-services/ 3413
januari 2025. https:// klasresearch.com/compare/pacs/ 7 och 2024 Best in KLAS Awards - global software https;//klasresearch.com/report,/2024-best-in-klas-awards-global-software,/3414


https://klasresearch.com/compare/pacs/7
https://klasresearch.com/report/2024-best-in-klas-awards-software-and-services/3413
https://klasresearch.com/report/2024-best-in-klas-awards-global-software/3414

Kundcase: MSSS Québec

En regional molnlésning for att mojliggéra
samarbete mellan 130 vardgivare | Kanada

Bakgrund

Québec ir till ytan Kanadas storsta region och
har nio miljoner invinare. Totalt utfors cirka tolv
miljoner undersékningar per &r hos fler &n 150
offentliga vardgivare i regionen.

Kundens utmaning

For att sikerstilla god och siker patientvard i re-
gionen behdver kunden en tillforlitlig 16sning med
hog systemtillginglighet, mojlighet till effektive
samarbete i regionen oavsett var patienten och
vérdresurserna befinner sig samt majlighet att utska
16sningen for att hantera 6kande bildvolymer.

Hur Sectra hjalper till
* Regional molnl8sning som mojliggdr samarbete
mellan 150 vérdgivare i provinsen. Kunden

kan dela resurser och effektivisera arbetet inom
radiologi, mammografi och ortopedi.

* Ett sammanhallet system, utformat fér att anpas-
sas i takt med att antalet undersokningar blir fler
liksom att utdkas till att omfatta fler medicinska
specialiteter om och nir det skulle bli aktuellt.

Marknadstrend - de véxande volymerna
av medicinska bilder och den pagaende
konsolideringen inom varden leder till
storre kunder, hogre krav pa effektivitet

och mer omfattande upphandlingar
an tidigare.




Aret i korthet - fortsattning

Business
Innovation

Lyckad driftsattning av Sectras nya mo-
dul for genomik vid sjukhuset Univer-
sity of Pennsylvania Health System i
USA som &ven deltagit i utvecklingen.
Modulen anvénds framgangsrikt for att
effektivisera hanteringen av analyser
som goérs inom precisionsmedicin, ett
av de snabbast vaxande omradena inom
diagnostik.

Anvandningen av Sectras molntjanst
for medicinsk utbildning har fortsatt
att 6ka, sarskilt vid utbildning av
rontgensjukskaterskor. University

of Hartford i USA &r en av de

nya kunder som bestallt Sectras
utbildningsplattform.

Okad anvéndning av Sectras tjanster for
ortopedi. Flera kunder som kopt Sectra
One har valt att anvénda ortopedi-
modulen for att spara tid och tka
patientnyttan.

Sectras forskningsverksamhet har ge-
nererat nya viktiga insikter och verktyg
for att bidra med varde i varden, bland
annat genom effektivare aterkoppling
pa Al-resultat och dvervakning av
Al-prestanda.

Kunder bestaller den nyutveck-
lade stationara telefonen
tillhér produktfamiljen

Tiger/S. Den mdjli

personer att d

Secure Communications

Manga lander har 6kat satsningarna pa férsvarsformaga och samhallssaker-
het. Sectras mdjligheter att hjalpa kunderna med dessa behov starker den
finansiella utvecklingen.

Bestallningar pa vidareutveckling och serieleveranser av mobilkrypterings-
systemet Tiger/S samt natverkskrypton har erhallits fran svenska myn-
digheter och férsvarskunder i Europa.

Avtal har ingatts med flera nya kunder inom kritisk infrastruktur géllande
radgivning och sakerhetsdvervakning.

Férlikning av en patenttvist i USA géllande Sectras patenterade teknik for
saker kommunikation. Uppgérelsen har haft en positiv engangseffekt om
110 MSEK pa det finansiella utfallet for rakenskapsaret.

Leverans av I6sning foér saker atkomst av information till Kriminalvarden.
Losningen kommer att effektivisera kundens dagliga verksamhet och ska pa
ett kontrollerat och sakert satt ge intagna atkomst till digitala tjanster och
information.

» Prenumerera pa nyheter: sectra.com/prenumerera


https://investor.sectra.com/subscribe-press-releases/

Finansiella utfallet | korthet

Finansiella nyckeltal

For fler nyckeltal, se Sectras Arsredovisning och hallbarhetsrapport.

3 240

Nettoomséattning

4,79

Kassafltéde per aktie

723

Rorelseresultat®
MSEK MSEK

2,92

Resultat per aktie®
SEK SEK

8 706

Kontrakterad orderingdng
MSEK

2,10

Utdelning per aktie*
SEK

8Inkluderar en positiv engangseffekt om 110 MSEK frén patentuppgérelse.

4 Avser forslag till ordinarie och extra utdelning.

Koncernens orderingang,
omsattning och rorelse-
resultat dvertraffar tidigare
toppnivaer. Stark finansiell
position, positiva kassafléden
och betydande andel aterkom-
mande intékter gor oss val
rustade for framtiden.

Nojda kunder ger
lag churn

0.6%

Churn av
aterkommande intakter

Kapitalmarknadsdag
2025

Presentationer med fokus pa medicinsk
IT (sprak engelska):
https://investorsectra.com/cmd2025

Finansiella mal

De finansiella utfallen dvertraffar de
koncernévergripande finansiella malen.
Siffrorna for I6nsamhet och vinst-
tillvaxt avser utfall exklusive en positiv
engangseffekt fran en patentférlikning.

Stabilitet

51,0%
Mal: Soliditeten ska vara

minst 30 procent.

Lénsamhet

18,9%

Mal: Rérelsemarginalen ska vara
minst 15 procent.

Vinsttillvaxt

107,4%

Mal: Rérelseresultatet per aktie ska
vaxa med minst 50 procent dver en
femarsperiod.

Molntjanster

Aterkommande intakter uppgick
till 2 067 MSEK, varav 591 MSEK
avser molnbaserade tjanster.



https://investor.sectra.com/cmd2025

Vart fokus pa hallbarhet

For att na var vision krévs nojda kunder, néjda medarbetare och att vi agerar langsiktigt
och ansvarsfullt som bolag gentemot samtliga intressenter. Darfor ar det kring dessa
omraden vi fokuserar vart hallbarhetsarbete.
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No6jda kunder No6jda medarbetare Ansvarsfullt agerande

Sectra valkomnar framtida medarbetare

Sectras framgangar vilar till stor del p4 motiverade an-
stallda som har en stark drivkraft att hjalpa vara kunder.
Det ar avgtrande att medarbetarna trivs och mar bra
for att vi ska lyckas. Att aktivt stotta mojligheten att
kombinera familj och arbete ar ett viktigt omrade for
Sectra. Har ar nagra av de nytillskott som har berikat

varlden under réakenskapsaret.

) . Elvira Jinnegren Elvira Arkstal
Las mer om Sectras foretagskultur i den fullstandiga Per Jinnegren Emil Arkstal
arsredovisningen och hallbarhetsrapporten. Software Engineer, Sverige Solution Architect, Sverige

John Theo Simmonds Mateo Séderstrom Eden Blomstrand Jones Crump
Johnny Simmonds Pontus Larsson Regina Blomstrand Jenna Crump
Software Engineer, Quality Engineer, Sverige Software Engineer, Sverige Solutions Specialist, USA

Storbritannien



Lova May Lind Cecilia Spjuth Alba and Vega Linder Gabriel Chantry Costa

Marcus Lind Chiahsin Chen Tova Linder Rui Costa

Line Manager, Sverige Cloud Engineer, Sverige Line Manager, Sverige Customer Success Manager,
Storbritannien

Arvid Nojdh Oscar Fréberg Hanna-Maria H. Animut Jude Jacob Small
Oscar Nojdh Henric Froberg Animut D. Tsegaye Richard Small
Product Manager, Sverige Software Engineer, Sverige Systems Engineer, Norge Customer Success Manager,

Storbritannien
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Tore Hall David Sandberg Khori Maya Atkins Ritchie Xu
Andreas Hall Gustav Sandberg Presley Atkins Mark Xu
Reporting Solution Specialist, VP Critical Infrastructure, Technical Writer, USA Customer Operations

Sverige Sverige Engineer, Australien



Arsredovisning

Du som &gare far denna sammanfattning
skickad till dig. Den fullstandiga digitala
versionen av arsredovisningen finns pa
var webbplats.

» investorsectra.com/annual-reports

Arsstamma

Datum: 9 september, 2025

Kallelse distribueras tidigast sex och senast
fyra veckor fére arsstdmman genom press-
meddelande och publicering pa Sectras
webbplats. Kallelsen kungérs i Post- och
Inrikes Tidningar och att kallelse skett annon-
seras i Svenska Dagbladet. Senast den 19
augusti 2025, tre veckor fore arsstamman,
kommer fullsténdiga férslag till beslut och
ovriga handlingar att finnas tillgangliga.

» investorsectra.com/agma2025

Folj vad som hander pa Sectra
Anmal dig pa hemsidan for att via e-post
prenumerera och fa tillgang till kallelse till
arstdmman, pressmeddelanden och annan
finansiell information fran Sectra.
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Lamna dina synpunkter till oss
Vi ar intresserade av varfér du valde att
kdpa aktier i Sectra, hur du ser pa din
investering och ditt fortroende for bolaget.
Stort tack till dig som svarar pa fragor i
Sectras aktiedgarenkat. Dina synpunkter
ar viktiga for oss!
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